Mas Ventas con ayuda de
La Metodologia Mazava

Amigo Emprendedor, quiero hablarte desde mi experiencia y decirte que, para nm’ Daniela de
Mazava, Vender es un proceso que parte de lo emocional y que una vez lo sentimos y lo
procesamos es posible materializarlo.

Asi como lo lees, para mi es desde la emocién que debemos proyectar un proceso de ventas. Y
si aunque parezca sencillo o que tal vez todos lo dominamos, reamente es que pocos lo logran.
Y es que, de nuestra energia, depende en gran medida con quien nos relacionamos, 'lo que
hacemos en determinado momento y a quien estamos atrayendo, de nuestra energia
dependera con quien hacemos negocios.

iPero alto! No basta solo con tener una bonita energia, no romanticemos el proceso, aqui debo
aplicar también un proceso racional y es que debo prepararme para logarlo, trabajar por las
metras trazadas, conocer lo que hago incluyendo mis debilidades y fortalezas, volverme un
verdadero experto en la materia y sobre todo, debo tener un propésito claro que me permita
llegar a mi meta.

Hoy quiero compartirte una Metodologia de trabajo que me ha funcionado para atraer clientes,
generar conexion con ellos y crear relaciones a largo plazo. Ojala la puedas poner en practica
y empieces a brillar.
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